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�
1. Вступ


Що слід розуміти під економічним потенціалом країни, чому потрібно вивчати його в динамиці, та чому таким важливим є його дослідження? Основне визначення економічного потенціалу, прийняте для цієї роботи, є наступним: «Економічний потенціал - сукупна спроможність економіки країни, її галузей, підприємств, господарств здійснювати виробничо-економічну діяльність, виробляти продукцію, товари, послуги, задовільняти потреби населення, суспільні потреби, забезпечувати розвиток виробнитцтва та споживання. Економічний потенціал країни визначається її природними ресурсами, засобами в-ва, трудовим та науково-технічним потенціалом, накопиченим національним багатством.�»


Це визначення похідним від поняття економічної системи. З теорії систем відомо, що будь-яка система є чимось більшим, аніж просто сукупність її частин та зв’язків між ними - власне, ця властивість і є критерієм існування системи. Нас цікавить поведінка економічної системи як єдиного цілого - а тому ми не можемо звести її дослідження до простого переліку статичного стану її складових частин (відносно економічного потенціалу, не можна просто перелічити дані про стан промисловості, сільського господарства, освіти, культури в країні - це не дасть повної картини). Для того, щоб зробити будь-які висновки відносно поведінки системи, встановити зв’язки «причина-наслідок», необхідно мати відомості про те, як поводилася вона раніше - тобто необхідне вивчення динамічних процесів та взаємозв’язків. 


Потенціал економіки є важливим для вивчення через завжди існуючу необхідність визначення ключових проблем, на яких необхідна концентрація уваги. Міф автоматичної придатності лібералізму до будь-яких культур похоронений під уламками світової кризи. Відтак, на перший план виходять питання  забезпечення ефективного втручання держави у економічне середовище - а таке втручання потребує визначення його ключових пріоритетів, тих галузей, де воно спроможно дати найбільшу віддачу. 


Вивчення економіки спирається на фактичний матеріал, достовірність якого має знаходитися у певних межах. Для суспільної інформації найнижчим рівнем достовірності прийнято вважати 95%. Достовірність фактичного матеріалу, очевидно, впливатиме на достовірність зроблених на його основі висновків. Помилки у фактичному матеріалі мають тенденцію до накопичення: наприклад, якщо висновок залежить від чотирьох фактів, кожен  з достовірністю 80%, ймовірність його правдивості буде не більше за 41%, тобто він не відповідатиме критеріям науковості. 


Українською специфікою є надзвичайно низька достовірність даних на мікроекономічному рівні, що є наслідком намагань економічних суб’єктів уникати податкового навантаження. Накопичуючись, ця низька достовірність робить макроекономічні дані вкрай ненадійними. Дослідник легко може бути введений в оману прямими показниками, такими як обсяги зовнішньоторгівельного обороту, валового внутрішнього продукту, задіяних промислових потужностей чи середньої заробітньої платні в Україні. Серед людей, що вивчають українську економіку,  однак, поширена думка, що динаміка змніни цих показників вірно відображає принаймні тенденції розвитку економіки. Далі ми спробуємо переконатися, чи це так насправді. 


Існують відносно більш надійні непрямі показники, що можуть бути використані для підтвердження тенденцій. До таких показників можна віднести, наприклад, кількість автомобілів в країні (адже кожен автомобіль має бути обов’язково  зареєстровиний в ДАІ), з певними застереженнями - дані про продаж крупних компаній, що не зацікавлені в подвійній бухгалтерії -  такі як споживання газу та електроенергії, обсяги продажу представництв крупних закордоних компаній, та ін. Такі показники вільні від ефекту кумулятивного накопичення помилки; їх недоліком є принципова неможливість отримання точних оцінок макроекономічних параметрів, що використовуються у загальноприйнятих математичних моделях функціонування економіки. Також, відносно достовірними виглядають оцінки економіки напочатку 90х, коли процеси тінізації ще не набули повної сили.


Іншою проблемою для дослідника є стереотипи світосприйняття дослідника, що впливають на емоційну оцінку економічних явищ та на рекомендовані рішення.  Вплив стереотипів посилюється тим, що сучасне вивчення української економіки перейшло фактично на інтуїтивний рівень та використання найпростіших моделей. Це пов’язано зокрема із неможливістю отримання повної і достовірної інформації. Відтак, ми не маємо надійного грунту, відштовхуючись від якого можна було б чисельно перевірити наші гіпотези. Висока складність здобуття надійних та своєчасних кількісних оцінок економічного стану, а відтак і налагодження необхідних зворотніх зв’язків поміж теорією та практикою призвела до угасання  творчої активності українських вчених; фактичним стандартом наукових досліджень стало порівняння прийнятих у різних країнах схем, а стандартом практичних рекомендацій - пропозиції запровадити  існуючі в тій чи іншій країні інституції. Відповідно, якість функціонування тих чи інших українських інституцій оцінюється по тому, чи відповідає їх структура структурам якої-небудь закордоної країни.


Дане дослідження є спробою подолати вищезгадані проблеми.


�
2. Індустріальна та постіндустріальна парадигми розгляду eкономічного потенціалу


Різні парадигми розгляду економіки України, вплив яких відчутний у публікованих в пресі дослідженнях (які не обов’язково прямо стосуються економічного потенціалу), існують радше у неусвідомленому вигляді, на рівні різних культурних упереджень, що здаються дослідику самоочевидними. Я виділяю загалом дві можливі парадигми розгляду, що можна умовно позначити як «індустріальну» та «постіндустріальну». 


Мислення в рамках індустріальної парадигми (ІП) характерно для економістів радянської школи, і грунтується на матеріалістичній філософії.  Характерними рисами  ІП є: 


Орієнтація на  екстенсивний ріст промисловості. Головна ціль - збільшення завантаження потужностей, що існують.


Виділення в структурі ВВП та розвиток передусім т.зв. «реального» сектору - промисловості та сільського господарства.


Дискусія про необхідність зміни «старої» економічної парадигми (що в наших термінах позначена ІП) започаткована акад. РАН Абалкіним�. Публікації з цього приводу з’являються   і в вітчізняній пресі�. Назва «постіндустріальна парадигма» введена акад. РАН В.Л. Іноземцевим�, і є однією з інтерпретацій «нової» економічної парадигми.   Постіндустріальна парадигма базується на ідеалістичній філософії. Товар розуміється як відбиття на свідомості покупця, а отже, виробництво літературного тексту, торгівельних марок, компьютерних програм, туристичних турів, нових стилів одягу  з точки зору економіки нічим не відрізняється від виробництва одягу, їжі, чи промислових механізмів.  


Дослідник з Санкт-Петербурзького Університету Д.І.  Іванов відмічає такі особливості сучасної економічної системи:


на «постмодерніському» ринку обертаються образи товарів


відбувається «віртуалізація» корпорацій (корпорації стають уявними конструкціями - без офісів, без виробничих потужностей і т.д.)


відбувається віртуалізація грошей (гроші втрачають свою матеріальну сутність, перетворюються на уявний, ідеальну сутність)


Ці особливості визначають, за Івановим, «віртуалізацію» економічної системи сучасних розвинутих країн, що є компонентом віртуалізації розвиненого суспільства�. 


 Очевидно, що в цьому разі збільшення завантаження промислових потужностей не може вважатися основною ціллю економічної політики. Ціль - у збільшенні доходів споживачів, а отже - у підвищенні якості товарів та послуг, що продукуються в межах економічної системи, причому «якість» тут розуміється як відповідність потребам покупця, тобто як якість ідеальних сутностей - престижність товару, дизайн, пакування, реклама і т.п. (Точне загальноприйняте визначення якості є наступним: «Якість - сукупність характеристик об’єкту, що стосується його спроможності задовольняти встановлені та передбачувані потреби.�»)


 Вплив постіндустріальної парадигми простежуються у рекомендаціях з макроекономічних питань, продукованих закордоними експертами, швидше за все через їх намагання скопіювати інституціональні структури G7 - типових постіндустріальних суспільств. 


Застосування двох парадигм розгляду веде до принципово різних оцінок історії, сучасного становища та перспектив України. З точки зору індустріаліста, роки трансформації - це роки невпинного падіння економіки у прірву - адже виробничій потенціал у ці роки скорочувався так само як ефективність його використання . Трудовий потенціал деградував внаслідок втрати працівниками виробничої кваліфікації.  (Сфера послуг, хоча й визнається необхідною, однак не сприймається як бажаний замінник виробничої діяльності.)


З точки зору постіндустріальної парадигми, падіння виробництва не є негативним явищем до тих пір, доки воно компенсується ростом сфери послуг. Падіння виробництва з початку 70х і по цей час є загальною тенденцією в розвинутих країнах світу. Так, середньорічні темпи росту виробництва у несоціалістичних розвинутих країнах (developed contries) у 1974-1983 році становили:


Таблиця 1. Середньорічні темпи росту деяких галузей промисловості в розвинутих країнах


�
Середньорічні темпи росту, % �
�
Сталеливарна промисловість�
-2,53�
�
Кольорові метали�
-0,13�
�
Металеві продукти�
-1,08�
�
Текстиль�
-0,41�
�
Обув�
-2,28�
�
Одяг�
-0,67�
�
Джерело: «The United States in the World Economy», NY:1993, P. 285-293


У 80х-90х процес деіндустріалізації розвинених країн набув ще більшого розмаху; все більшу частку суспільного виробництва займає сфера послуг. Україна пройшла десятиріччя падіння промислового випуску за декілька років. Як буде показано далі, співвідношення зайнятих у промисловості до зайнятих у сфері послуг  у 1990 році було занадто високим, і не відповідало сучасним вимогам ринкової  економічної структури.  Трудовий потенціал, таким чином, з точки зору постіндустріальної парадигми  покращив свою якість внаслідок успішного переходу зайнятих з виробничої сфери до сфери послуг.  


Однак, як буде показано далі, потужна тенденція - перехід до постіндустріальної економіки - наштовхнулася в Україні на  підводний риф постсоціалістичного суспільства - занадто високу граничну схильність до імпорта. Це викликало постання незнаних до того форм економічної системи та падіння ВВП на душу населення до невластивого високорозвинутим суспільствам рівня. 


Обидві парадигми є корисними для аналізу економічного потенціалу. Якщо індустріальна парадигма дає нам змогу проаналізувати обмеження, що накладаються пропозицією, то постіндустріальна більшу увагу приділяє розвиткові попиту, збільшенню суб’єктивно сприймаємої цінності товару. (Ціна ідеальних сутностей може встановлюватися довільним чином, а отже дійсний обсяг їх пропозиції не лімітується вільними промисловими потужностями. На цій ідеї грунтується теоретичне обгрунтування Алланом Грінспеном, головою ФРС США, неможливості циклічного спаду американської економіки�.)


Тому доцільним виглядає проаналізувати потенціал з точки зору як індустріальної, так і постіндустріальної парадигм, з метою виявити причини неповного використання наявних можливостей та сформулювати заходи, спрямовані на подолання обмежень розвитку української економіки як з боку попиту, так і з боку пропозиції.  


�
3. Економічний потенціал України в 1990 році


Статистичну інформацію, отриману до 1990 року, можна вважати досить надійною в частині, що не стосується захищених державною таємницею галузей, які мали відношення до ВПК. СРСР мав завищене виробництво товарів групи А по відношенню до товарів групи Б, і зависоку, як для індустріальної країни, частку сільського господарства у ВСП: 


Таблиця 2.  Структура ВСП УССР в 1990 році.


Товарні групи�
Відсоток від ВСП�
�
Група А�
29.4%�
�
Група Б �
26.8%�
�
Послуги�
4.5%�
�
Сільське господарство�
17%�
�
Джерело: Мінстат УРСР


Пояснити це можна тим, що продукція ВПК не входила у відкриті статистичні розрахунки ВСП/ВВП. На папері втрачалася значна частка суспільного продукту, що вело до невірної оцінки макроекономічних перспектив. Очевидно, що включення товарів ВПК до суспільного продукту змінить його структуру: частка засобів виробництва по відношенню до промислової продукції буде меншою, так само як і частка агропромислового комплексу у ВСП/ВВП. 


З аналізу даних розподілу ВСП можна бачити, що економіка мала значний резерв росту за рахунок розширення сфери послуг, в якій у промислово розвинених країнах виробляється 50 і більше відсотків ВВП.  


СРСР мав значну концентрацію промислового виробництва. УРСР, як його частина, не була виключенням. Концентрація виробництва мала на меті поліпшення його ефективності за рахунок економії на масштабах. В нових ринкових умовах, однак, надконцентрація часто стає негативним фактором. По-перше, падіння попиту на продукцію монополістів до рівня, що іноді в десятки разів нижче за проектну потужність, викликає збільшення амортизаційних відрахувань як у структурі вартості, так і в абсолютному виразі - на одиницю продукції, що викликає збільшення ціни. Збільшення  ціни товару призводить до подальшого зниження попиту на нього, що в свою чергу викликатиме збільшення ціни і т.д. По-друге, в тих випадках, коли споживач не має можливості заміни постачальника-монополіста, може відбуватися невиправдане завищення ціни. Прикладом є елеватори, що працюють з проектним завантаженням, але вартість зберігання зерна на яких, за повідомленнями МЦПД, в 2-3 рази вище за середньоєвропейську.   


Частка підприємств-монополістів (під «монополістом»  розуміється підприємство, що володіє більш як 30% ринка) по галузях у 1990 році становила:


Таблиця 3. Частка підприємств-монополістів в 1990 році.


Галузь�
Частка�
�
Хімічна�
77%�
�
Машинобудівна�
68%�
�
Металургічна�
78%�
�
Будматеріали�
62%�
�
Джерело: Мінстат УРСР


Металургічна та хімічна галузі в цілому змогли зберегти достатнє завантаження проектних потужностей, переорієнтувавшись на експорт. Результатом такої переорієнтації стало падіння цін на продукцію цих галузей на світовому ринку, що  зробило безглуздим суттєве оновлення основних фондів. 


 Машинобудівна промисловість та промисловість будівельних матеріалів в цілому не змогли забезпечити себе достатнім обсягом попиту на продукцію, що зумовило скорочення виробництва та деградацію крупних підприємств цих галузей. Ці  дві галузі можуть генерувати монопольно високі ціни на продукцію, оскільки не всі імпортовані товари будівельної та машинобудівної галузі  відповідають українським специфікаціям.


Потреби промислового та домогосподарського сектору України  в електроенергії були доволі значними. По виробництву електроенергії на душу населення УРСР знаходилася приблизно на рівні Японії, випереджаючі таку наприклад країну, як Великобрітанія. СРСР орієнтувався на дешеві енергетичні ресурси, утримуючи ціну на електроенергію на відносно невисокому рівні. Це було наслідком, з одного боку, теоретично обгрунтованих висновків радянських економістів-плановиків 20х-30х років про доцільність пришвидшеного розвитку виробництва засобів виробництва  (що грунтувалися, за великим рахунком, на дослідженнях причин кон’юнктурних циклів Кондратьєва), а з іншого - добрим розвитком технологій продукування електроенергії в СРСР,  сподіваннями на випереджаючий ріст технологій продукування енергії по відношенню до енергозберігаючих технологій ( пов’язаного з термоядерними та атомними джерелами енергії). Ці причини виходять, очевидно, з припущення про те, що енергозберігаюче обладнання  має коштувати дорожче за звичайне. В реальності, енергозберігання часто означає не стільки ускладнення, скільки покращення обладнання. Наприклад, перехід до вищих частот струму заощаджує не тільки енергію, але й матеріали; поліпшення точності виготовлення частин обладнання веде до зростання якості продукованої продукції; технології зменшення тертя знижують не тільки витрати на електроенергію, але й інші експлуатаційні витрати; застосування мікрохвиль для сушіння продукції покращує її якість. 


�


Малюнок � SEQ Малюнок \* ARABIC �1� Якість як шлях до зниження собівартості


У 50-60х рр.  з’явилася нове розуміння якості продукції та підходів до її поліпшення. Виникнення нової концепції якості пов’язують зазвичай з ім’ям Едуарда Деміна , американського вченого-статистика, що у 50х роках провів курс семінарів з якості для вищих менеджерів Японії, започаткувавши тим самим т.зв. TQM - Total Quality Management�. В основу концепції Деміна покладена розуміння якості як збільшення уніфікованості продукції, зменшення дисперсії парамерів - в основному, шляхом інформаційного обміну з постачальниками, вмотивуванням робітників до творчого відношення до праці, усталенням специфічної культури і т.п. - речі, що є практично безплатними для підприємств. Демін стверджував, що якість є засобом до зниження витрат на виробництво. Графік показує, що зниження розбросу параметру зменшує відходи, і відповідно - собівартість продукції. Відповідно до концепції Деміна, покращення якості обладнання веде до покращення якості продукції, що виробляється. Висока енергоємність обладнання  найчастіше є наслідком його низької якості. Відтак, центральний акцент змістився  з виробництва засобів виробництва, з розвитку енергетичної галузі, на процеси керування якістю, зовнішнім проявом яких і є енергозбереження.


Той технологічний поріг, що не дозволяв енергозберігаючим машинам конкурувати з не спрямованими на економію енергії, був перетнутий світовою економікою після втручання ОПЕК в розподіл нафти, та відповідного росту цін на неї, що зробило виправданими інвестиції у нові наукові розробки, спрямовані на радикальне покращення коефіціенту корисної дії устаткування. СРСР уникнув цінового шоку, викликаного втручанням ОПЕК, і не розпізнав вчасно виникнення нових тенденцій.  Тому ефективність використання енергії є різною для країн в нижченаведеній таблиці. 


Таблиця 4.   Річне виробництво електроенергії на душу населення у 1990 році.


Країна�
Виробництво, КВт-год на рік�
�
УРСР�
5704�
�
Польща�
3843�
�
Великобританія�
5383�
�
ФРН�
7215�
�
Японія�
6092�
�
Джерело: Мінстат УРСР.


У 1990 році, за повідомленнями органів статистики СРСР, Україна  випереджала певні страни «великої сімки» по виробництву на душу населення багатьої видів продукції, включаючи і високотехнологічну, таку як наприклад автоматичні  виробничі лінії аб трактори (див. табл. 4). Для більшості з вироблених в УРСР предметів, однак, було характерним застосування  старого підходу до якості, що грунтувався на утилітаризмі, зневажав дізайном, ергономікою, простотою користування. Предмети, виготовлені за цим підходом, є практично неконкурентоздатними на ринку. Для економік, що базувалися на засадах вільної конкуренції,  саме виникнення нового, більш ефективного підходу до якості - концепції Деміна - автоматично означало поширення нових стандартів якості на усі галузі промисловості, що мало відбуватися незалежно від особистої волі керівників. Планова економіка вимагала детального економічного обгрунтування будь-яких нових рішень. TQM (Total Quality Management), JIT (just-in-time) та інші базовані на концепції Деміна підходи, за його власними словами, чинять малий прямий вплив на економічні показники. Цей вплив є радше довгостроковий, і проявляється у рості довіри споживача до торгової марки. Тільки у 1980х рр. на Заході розпочалися пошуки методик оцінювання брендів та асоційованих з ними психологічних упереджень.  Але й до сьогодні продовжуються пошуки математичного апарату оцінки такого впливу�. Планова економіка практично не приділяла уваги розвитку власних брендів та формуванню попиту. Існував дефіцит продукції, що виводив питання якості на другий план. Зовнішньоекономічні фактори складалися так, що СРСР не мав змоги торгувати з іншими країнами якісними виробами високого ступеню обробки, отримуючи натомість низькоякісні товари широкого вжитку з країн 3го світу.  Тому якість продукції, представленої в нижченаведеній таблиці, є в середньому нижчою для УРСР, аніж для інших країн. 





Таблиця 5. Річне виробництво деяких видів продукції на душу населення в 1990 році.


Країна�
Сталь, кг�
Мін. Добрива, кг�
Трактори, на 1000 мешканців�
�
УРСР�
1059�
99�
2.2�
�
Великобританія�
329�
31�
1.4�
�
ФРН�
691�
63�
1.3�
�
Японія�
877�
12�
1.3�
�
Польща�
399�
72�
1.3�
�
Джерело: Мінстат УРСР


Окрім низької якості продукції промисловості УРСР, та надконцентрації виробництва, нові ринкові умови викрили ще одну проблему - проблему сильного «розпорошення» промисловості СРСР.   Міжреспубліканський обмін становив у СРСР 20.5% від ВВП (для порівняння, у країнах ЄС - тільки 16%). Транспортний комплекс СРСР спирався в основному на залізничі сполучення. Основною проблемою радянського залізничого комплексу були низька швидкість перевезення вантажів, погана організація розпорядку руху, часті його порушення. Швидкість перевезення при заданій кількості локомотивів, очевидно, лімітує пропускну здатність залізничих транспортних систем. Внаслідок поганої організації руху, виникала потреба у зниженні швидкості руху составів з міркувань безпеки. Зниження нормативів на швидкість руху знижало вимоги до якості залізничого полотна. В свою чергу, низька якість обмежувала швидкість руху.  В нових ринкових умовах часткове дерегулювання залізниць призвело до завищення ціни на перевезення, що було викликано як монополістичним положенням Укрзалізниці на ринку  крупнотонажних перевезень, так і монополістичним положенням постачальників Укрзалізниці. Завищення ціни на перевезення, зниження якості та своєчасності транспортування внесли свій вклад у руйнацію економічних зв’язків. 


У спадок від СРСР залишилася могутня система підготовки спеціалістів з вищою освітою, що відповідає вимогам передових країн світу. Кількість студентів на 10000 населення у 1990 році в різних країнах світу становила:


Таблиця 6. Кількість студентів на 10000 населення


Країна�
Кількість студентів на 10000 �
�
Україна (УРСР)�
171�
�
Великобританія�
112�
�
Японія�
150�
�
Франція�
162�
�
ФРН�
142�
�
Джерело: Мінстат УРСР


Здатність економіки виробляти ідеальні сутності детермінується освітнім та інтелектуальним рівнем населення. За цими показниками Україна  випереджала високорозвинені суспільства світу. Це означає, що освітній рівень не міг бути фактором, що обмежував економічний розвиток. 


�
4. Вплив оцінок інфляції на дослідження економічного потенціалу.


Якщо інфляційний коефіціент є суттєво завищеним або заниженим, використання так званих «порівняльних» цін та «реальних» показників для дослідження економічного потенціалу стає безглуздим. В цьому розділі ми спробуємо проаналізувати, як може вплинути на інфляційний коефіціент ріст доходів населення в доларовому еквіваленті. 


 У 90х роках в Україні відбувався швидкий ріст доходів населення у доларовому еквіваленті при не менш швидкому рості інфляції, та відповідному зниженні «реальних» доходів. Обстеження ринків, що неодноразово провадилися газетами «Бізнес» та «Галицькі контракти» фіксували неухильне зростання якості продукції, що реалізується. Хоча ані «Бізнес», ані «Галицькі контракти» не мають змоги надати інформацію, що базувалася б на реальних об’ємах продажу продукції через розповсюджену серед економічних суб’єктів практику заниження обсягів продажу та прибутку, можна прийняти як гіпотезу, що ринки в період 1990-1997 років зміщувалися в бік більш привабливих для покупця товарів. Прийнявши цю гіпотезу, проаналізуємо її вплив на інфляційний коефіціент.


Методика обрахування інфляційних коефіціентів базується на вибірковому обстеженні домогосподарств з метою визначення  структури їх закупок, і, відповідно, структурі індексу інфляції роздрібних цін, вибірковому обстеженні ринків та крамниць з метою встановити рівень зміни цін на товари, і т.п.


Ця методика є міжнародно визнаною, і  була запозичена з Німеччини. Однак, міжнародне визнання будь-якого наукового методу ажніяк не може вважатися критерієм його достовірності, особливо в такій залежній від соціальних умов науці, як економіка. Між Україною та Німеччиною існує велика розбіжність - німецька економіка є порівняно сталою, українська - швидкозмінною, тому ми не можемо автоматично переносити усі припущення, справедливі для Німеччини, на Україну. 
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Малюнок � SEQ Малюнок \* ARABIC �2� Зрушення ринку в бік якісних товарів викликає інфляцію


Розглянемо таку гіпотетичну ситуацію: нехай на ринку в даний момент часу існують конкуруючі товари під одним родовим ім’ям (напр., «брюки чоловічі») різної споживацької якості - Товар А, Товар Б, Товар В, оцінені різними цінами - 1, 2 та 3 одиниці відповідно (див. Мал. 1.). Частки цих товарів в бюджеті середнього споживача рівні. Доход середнього споживача становить 60 одиниць. Через деякий час доход середнього споживача зростає до 80 од.  Внаслідок цього, середній споживач відмовляється від низькоякісного товару А, і він зникає з ринку.  Натомість, споживач починає споживати більше високоякісного товару, і на ринку з’являється нове ім’я - товар Д. В цьому випадку, індекс інфляції становитиме біля 130%, так само як і індекс номінальних доходів споживача. При цьому «реальний» ріст доходів дорівнюватиме 0.  Таким чином, неврахування якості товарів веде до спотворення оцінок погіршення/покращення життєвого рівня. 


Методика, використовувана Держкомстатом (ДКС), навіть ще більше вразлива до помилок, пов’язаних з недооцінкою швидкості перебудовування ринку. ДКС не враховує торгівельних марок, використовуючи лише родові найменування товарів. Для нашого прикладу, ДКС швидче за все намагався б оцінювати би інфляцію за найдешевшим товаром на ринку, порівнюючи ціну товару А з ціною  товара Б. Відповідно, індекс інфляції склав би 100%, тобто було б зафіксовано зниження реальних доходів на 66.6%. Чи можна казати, що якість життя середнього споживача знизилася на 66.6%? Чи можна робити обрахований за цією методикою  інфляційний індекс центром та основною ціллю економічної політики? 


Недоліки індексу ІСЦ (СРІ) добре відомі. В бюлетні ООН «Огляд економічного становища в Європі за 1998 рік №1» наведено  3 джерела такої похибки:


заміщення одного товару іншим 


зростання якості товару, або поява нової продукції


поява нових торгових точок 


Всі три фактори збільшують інфляційний індекс. Так, за повідомленням комісії Боскіна, через зростання якості старої та появу нової продукції - фактор, що виявився найсуттєвішим - інфляція в США в 1997 році завищена на 0.6%.  Зроблений висновок: «В межах використання ІСЦ при розрахунках дефляторів національних рахунків показники росту реального об’єму виробництва виявляються заниженими»�. Отже, неврахування моделей та торгівельних марок товарів веде до помилок при обчисленні інфляційних індексів. Проблема агрегованості статистичних показників, на яку  Фр. Хайек� посилався як на одну з перешкод центрального планування, позначається сьогодні у невірних оцінках реальної динаміки цін. 


Ці міркування дають нам ключ до розуміння того, чому при падінні «реальної» заробітньої платні фіксується зрушення ринків в бік більш якісних товарів.  


Таким чином, дані ДКС по «реальному» виробництву непридатні для точного аналізу економічного потенціалу. Ми можемо оцінити його лише орієнтовно та якісно, проаналізувавши різні боки виробництва та трудових ресурсів.  Певні кількісні оцінки потенціалу будуть дані нижче, але вони є надто приблизними та ненадійними.  


Як приклад неадекватності даних ДКС реальності, обрахуємо зміну максимальної кількості продуктів харчування, що робітник міг придбати у 1996 році відносно 1995 (в скобках подана ціна продукту, зафіксована ДКС):


Таблиця 7. Середня зарплатня та максимальні обсяги деяких продуктів, що можна на неї придбати


Продукт�
1995�
1996�
Зміна  1996 до 1995�
�
Середня зарплатня на кінець року, грв�
81�
138�
+70.3%�
�
Яловичина, кг�
31.5 (2.57)�
46.8 (2.95)�
+48.5%�
�
Свинина, кг�
23.4(3.46)�
37.2(3.71)�
+58.9%�
�
Олія, л�
35.2(2.3)�
77..9(1.77)�
+121.3%�
�
Яйця, дес.�
38.6(2.1)�
65.7(2.1)�
+70.2%�
�
Джерело: «Статистичний щорічник України 1996» К:97, с. 79; власні розрахунки


За відомостями ДКС, індекс цін продовольчих товарів склав у 1996 році відносно 1995 (1.2), так само як і непродовольчих. Індекс збільшення середньої зарплатні +1.7, а отже маємо збільшення купівельної спроможності отримувача зарплатні відносно продовольчих та непродовольчих товарів. Разом з тим, індекс збільшення цін на платні послуги - 2.1, а середньозважений індекс споживчих цін - 1.4�. Для того, щоб отримат хочь якесь зниження «реальної» зарплатні, на базі індексів цін продовольчих, непродовольчих товарів та платних послуг, ДКС мав вважати, що 56% або більше зарплатні витрачається на послуги, що не узгоджується з його власними даними. 


Академік НАН України Геєць повідомляє про існування високої корреляції поміж дефлятором та величиною інфляції у економіках, що стабільно розвиваються�. ДКС наводить такі дані щодо величини дефлятора та валютного курсу:


Таблиця 8.  Дефлятор ВВП та валютний курс.


�
1995�
1996�
1997�
1998�
�
Дефлятор ВВП�
5,135�
1,64�
1,19�
1,25�
�
Курс грв/долл�
1,83�
1,88�
1,9�
4,2�
�
  Джерело: Держкомстат


Як бачимо, існує невідповідність поміж курсом гривні та дефлятором, що підтверджує вищенаведені міркування та є ще одним аргументом відносно невалідності даних ДКС. Отже, кількісні оцінки економічного потенціалу, зроблені на основі «порівняльних» або «реальних» цін, будуть ненадійними.  


5. Метод врахування соціально-психологічних особливостей при оцінці економічного потенціалу.


Економіка є наукою, що прямо залежить від соціального середовища. Раціоналізм не є єдиним вибором для економічних суб’єктів. Відомий, скажімо, вислів японського підприємця Хонди «Якщо навіть моя фірма не встигне за розвитком підприємства, воно все одно слугуватиме піднесенню Японії»�. Дж. Сорос надає гроші науковцям колишнього СРСР. П.Корея під час кризи з певним успіхом провела кампанію по добровільній здачі золота населенням. Навіть ці декілька фактів показують, наскільки ефемерною є теорія раціональної особистості і наскільки умовними - виведені з неї побудови на кшалт laissez faire.


Складність «схопити» та перевести у числову форму ідеологічні настанови, робочу етику та моральні норми є вкрай дратівливим для науковців фактом, що провокує дослідників економіки на свідоме ігнорування соціально-психологічних факторів, спробу вивести їх по-за  межі аналізу або, навпаки - звести їх усіх до одного-двох індексних значень. Наслідком є повна або часткова несумісність економічних доктрин, вироблених в різних культурах. Видимою ознакою такої несумісності є різниця у межах та методах державного втручання в економіку, різні підходи до просування технологічної інформації, різне ставлення до захисту інтелектуальних прав серед навіть найуспішніших суспільств світу.  


Одним з важливих соціально-економічних індексів, поряд з граничною схильністю до споживання, є MPM - Marginal Propensity to Import, гранична схильність економіки до імпорту MPM=d(Import)/dY. МРМ є тим вищим, чим більше імпорту прагнуть споживати економічні суб’єкти при збільшенні їх доходів. Отже, він визначає якість та престижність (іншими словами корисність) вітчізняних товарів. Цей показник обмежує розширення ВВП через регулювання валютного ринку країни. Розберемо механізм цього обмеження.


Побудуємо модель валютного ринку відкритої країни:


(Запас валюти в країні St)=(Початковий запас St0)+(Експорт X)-(Імпорт M)+(Зовнішні надходження Ex)


St=St0+X-M+Ex  (1)


Припустимо, що:


Запас валюти в країні повинен зростати або лишатися незмінним. Інакше відбувається зниження кредитного рейтингу країни, втеча капіталів, що підтримує сама себе, девальвація, виникають складнощі з виплатою зовнішніх боргів і т.п. Ця умова може вважатися умовою невиникнення кризи. 


dSt(0. (2) 


Імпорт апроксимований лінійною залежністю від ВВП: M=m*Y+const. (3)


MPM є додатньою величиною: m>0. (4)


Продиференцюємо рівняння (1):


dSt=-m*dY+dEx+dX,  звідки з урахуванням умов (2) та (3) отримаємо:


� EMBED Equation.2  ���           (5)


Приріст номінального ВВП має не перевищувати певної межі, що визначається MPM та ростом валютних надходжень. Умова (5) пояснює причини перманентної кризи валютного ринку початку 90х, періодичних криз в Росії, встановлює межі розширення економіки та ліміти програм експорто- чи імпорто-орієнтованого росту. Також (5) дає відповідь на те, чому антагоністичними альтернативами ЦБ ННГ є низька ставка рефінансування та твердий валютний курс - в умовах суттєво високого МРМ вливання грошей в економіку з метою знизити облікову ставку веде до девальвації націонільної грошової одиниці. 


Умова (5) є одночасно і критерієм, що визначає важливість розгляду теми MPM для економічної науки  тієї чи іншої країни. При MPM дуже близькому до 0 домінувати будуть інші обмежувачі росту, не включені в модель (1) - (5), такі як наприклад інфраструктурні обмеження, рівень кваліфікації робітників, співвідношення заробтньої платні з країною-конкурентом, а то й просто фактор часу - така ситуація в Японії, ЄЕС та США. MPM близькій до 1 робить марними практично будь-які макроекономічні засоби розширення попиту чи збільшення валового внутрішнього продукту. 


Таблиця 9. Значення граничної схильності до імпорту у деяких країнах (на кінець 70х)


Країна �
Значення MPM�
�
США�
0.073�
�
Японія�
0.115�
�
Індія�
1.104�
�
Джерело: Линдерт П.  «Экономика мирохозяйственных связей», М.:90.


Український MPM, розрахований на базі даних Держкомстата, в 1997 році дорівнював +0,241. При цьому частка імпорту в ВВП складала 45,2% (див. табл. 12) У США частка імпорту в ВВП становить 11.1%, Японії - 10%, в ЄС як єдиному цілому  - близько 10%. Висока частка імпорту в українському споживанні вказує на існуючий потенціал розвитку за рахунок розвитку внутрішнього попиту. Так, ВВП у долл. еквіваленті становив у 1997 році US$48 340 млн (див. табл. 12 та примітки до неї). Якщо прийняти, що ми можемо знизити імпортну квоту до рівня ЄС - блоку країн, слабко забезпечених природними ресурсами -то потенційно можливий ВВП складатиме ($48340*0.452)/0.1=$218 496 млн, тобто замість реально існуючих ($1000 на душу населення становитиме ($4000. З точки зору постіндустріальної парадигми додана вартість може створюватися в сфері виробництва ідеальних сутностей (послуг чи інтелектуальних прав), то обмеження, які накладаються існуючими виробничими потужностями, нас не цікавлять -  адже «виробничими потужностями» для виробництва ідеальних сутностей є людська уява,  інформаційний простір, рекламний час, і т. ін.


Однак, як показано в табл. 10, навіть з індустріальної точки зору 4х кратний ріст внутрішнього споживання може бути вдоволений - кількакратний резерв промислових потужностей існує по усім ТНС. 


Таблиця 10. Випуск орієнтованих на внутрішній ринок споживчих товарів у 1997 році.


Назва продукції�
Випуск у 1997 році до випуску у 1990 році, %�
Можливості для збільшення випуску, разів�
�
Мотоцикли�
1.2�
83.3�
�
Велосипеди (без дитячих)�
4.7�
21.2�
�
Холодильники побутові�
42.3�
2.3�
�
Машини пральні�
18.7�
5.3�
�
Радіоприймальні пристрої�
3.3�
30.3�
�
Телевізори�
1.1�
90.9�
�
Магнітофони�
1.8�
55.5�
�
Панчішно-шкарпеткові вироби�
9.6�
10.4�
�
Трикотажні вироби�
2.4�
41.6�
�
Взуття�
4.8�
20.8�
�
Дитячі пальта і напівпальта�
2.9�
34.4�
�
Дитячі куртки�
10.3�
9.7�
�
Джерело: «Економіст» №6/98, стаття М.Іващенко, А.Сменківського «Виробництво товарів народного споживання в Україні. Проблеми та шляхи їх вирішення»


Таблиця 10, однак, не враховує рівня якості товарів. Відтак, необхідних для зменшення імпортної квоти  близьких до 0 чи від’ємних значень MPM може бути важко чи неможливо досягти, принаймні у найближчому майбутньому.


Через валютний ринок MPM обмежує розширення грошової маси, заважаючи встановленню низьких відсоткових ставок і,  таким чином, уповільнює розвиток інвестиційної діяльності, заважає збору податків, робить неефективною державну діяльність по соціальному захисту (внаслідок недотримання часового графіку соц. виплат), і т.п. Недосконалість внутрішнього ринку заважає експорту  готової продукції за кордон (згідно з теоріями імітаційного лагу, стадій життя товару і т.п.), примушуючи вдовільнятися продажем в основному сировинних товарів на ринках, що є майже досконало конкурентними . 


 Широковідома дискусія поміж так званими «монетаристами» та прихильниками розширення грошової маси має, в принципі, один корень - надвисокий MPM, що лімітує кількість грошей в економіці - чи шляхом лімітування обсягу грошової маси («монетариський» варіант) чи шляхом регулювання її реальної вартості (що буде відбуватися при кейнсіанському підході). Жоден з цих двох підходів нездатен призвести до суттєвого пожвавлення доти, доки не будуть вжиті заходи із зниження MPM.


Причини високого MPM в Україні слід шукати в радянському періоді. Зовнішньоекономічна політика СРСР змінилася у 70х-80х роках - частка сировини в експорті стрімко вирісла, в той час як частка обладнання - впала. Імпортовані товари зайняли нішу високоякісних і втримували її до розпаду СРСР. Згодом,  в СРСР не лишилося жодної галузі, що виробляла б більш престижний за імпортований ТНС.


Наслідком орієнтації радянської промисловості на низькоякісні сегменти ринку став загальний упадок виробничої культури та занепад ідеології. В кінці 80х - початку 90х товари,  що «не поступалися» стандартам Заходу, демонстрували як дивину по центральному телебаченню. Б. Губський відмічає, що 80% продукції СРСР не мало змоги конкурувати на світових ринках�.  Але існують і більш надійні оцінки. Так, Мінстат СРСР наводить такі дані по технічному рівню зразків нової техніки:


Таблиця 11. Відсоток новостворених зразків техніки, технічний рівень яких вищий від рівня вітчізняних та зарубіжних аналогів.





�
1987�
1988�
1989�
�
Загалом�
7.5�
7.0�
3.9�
�
 Джерело: «Народное хозяйство УССР в 1989 году» К:90, с. 258


Вкладання грошей в розробку зразків техніки, які нічим не кращі від аналогів, в ринковому середовищі не має сенсу. Отже, можна стверджувати, що понад 90% інтелектуальних ресурсів країни витрачалося марно.


 Як повідомляє те ж джерело, найбільше відставання спостерігалося у приладах контроля та регулювання технологічних процесів та обчислюваній техниці, що безпосередньо впливає на якість продукції. 


 Занепад підприємств групи «Б» при інших незмінних умовах  призводить, очевидно, до скорочення попиту, інвестицій та «ефекту доміно» - занепаду групи «А», транспорту, ВПК і т.ін. 





�
6. Динаміка зміни економічного потенціалу: 1990-1998 роки


6.1. Виробничий потенціал


Протягом 1990-1998 років спостерігалося постійне падіння обсягів ВВП, і падіння промислового виробництва за майже усіма галузями:


Таблиця 12. Динаміка спаду промислового виробництва у 1991-1998 роках.


�
1991�
1992�
1993�
1994�
1995�
1996�
1997�
1998�
�
Уся промисловість�
-5�
-6,3�
-7,8�
-27,3�
-12,0�
-5,1�
-1,8�
  -1.5�
�
Електроенергетика�
-4�
-6,2�
-5,5�
-12,5�
-6,0�
-6,9�
-2,6�
-0,3�
�
Паливна�
-11�
-14,6�
-22,3�
-17,2�
-9,7�
-6,7�
+4,5�
-0,7�
�
Чорна металургія�
-12�
-9,0�
-23,7�
-28,8�
-4,6�
+11,9�
+7,7�
-6,8�
�
Кольорова металургія�
нд�
нд�
нд�
-26,3�
-3,5�
+8,0�
+2,7�
+12,4�
�
Хімічна та нафтохімічна�
-7�
-12,9�
-24,6�
-25,5�
-9,1�
-3,4�
-0,6�
+0,9�
�
Машинобудування та металообробка�
+4�
-3,3�
+6,4�
-38,3�
-23,9�
-26,1�
-3,6�
-4,5�
�
Деревообробна та целюлозно-паперова�
+2�
-1,9�
-3,1�
-32,8�
-17,4�
-18,6�
-5,1�
+1,5�
�
Будівельних матеріалів�
+1�
-2,9�
-15,3�
-37,0�
-28,0�
-34,2�
-7,9�
+4,1�
�
Легка�
-3�
-6,1�
-13,5�
-46,8�
-32,6�
-24,6�
-5,2�
+10,4�
�
Харчова�
-13�
-13,7�
-13,5�
-18,4�
-12,6�
-7,2�
-14,6�
-0,5�
�
Джерело: Держкомстат.


З таблиці видно, що найбільше постраждали галузі, орієнтовані на внутрішній ринок: легка промисловість, промисловість будівельних матеріалів, машинобудування та харчова промисловість. 


Слід звернути увагу, що падіння промислового виробництва в галузях групи «Б» випереджало падіння промислового виробництва в галузях групи «А».  Згідно з даними ДКС, співвідношення між групами «А» та «Б» у структурі виробництва за роки лібералізації погіршилося - частка групи «А» виросла, натомість частка групи «Б» впала:   


Таблиця 13. Частка груп «А» та «Б» у структурі промислового виробництва (1980-1994 рр)


Рік�
1980�
1985�
1986�
1987�
1988�
1989�
1990�
1991�
1992�
1993�
1994�
�
Група «А», %�
71,0�
72,0�
72,5�
72,2�
72,1�
71,2�
69,5�
62,9�
77,9�
74,0�
76,1�
�
Група «Б», %�
29,0�
28,0�
27,5�
27,8�
27,9�
28,8�
30,5�
37,1�
22,1�
26,0�
23,9�
�
Джерело: Держкомстат.


Це повністю суперечить теоретичним розробкам західних експертів про «реструктуризацію» вітчізняної промисловості. Така розбіжність лише іноді може бути пояснена зростанням ціни та якості продукції (це стосується передусім, якщо не виключно, харчової промисловості) та відповідним спотворенням обсягів «реального» випуску.  Оскільки падіння галузей групи  «Б» випереджало падіння галузей групи «А», то можна зробити висновок, що основним чинником зменшення ВВП країни виступало виробництво товарів народного споживання.  Цей висновок, зроблений на основі реальних фактів, спростовує правомірність посилань на «радянську спадщину» - непомірно роздуте виробництво групи «А», як на причину кризи виробництва у 90х.


На основі даних Держкомстата  відносно експортної та імпортної квоти в економіці України, та німецької консультативної групи при Уряді, можна обчислити експортну та імпортну квоти в економіці України. Таблиця 12 показує відношення експорту та імпорту товарів та послуг як відсоток ВВП (рамкою обведена інформація, надана групою німецьких радників):


Таблиця 14. Експортна та імпортна квота України


�
1990�
1993�
1994�
1995�
1996�
1997�
1998�
�
ВВП,  млн. долл. США�
нд�
нд�
нд�
29790�
43402�
48340�
37335�
�
Експорт у ВВП, %�
27.7�
25,9�
35,4�
57,3�
46,8�
42.1�
52.3�
�
Імпорт у ВВП, % �
-28,7�
-26,2�
-38,6�
-61,3�
-49.4�
-45.2�
-55.1�
�
Джерело: ДКС; А. Зіденберг, Л. Хоффман «Україна на роздоріжжі»  К., «Фенікс»: 98, с. 102-103.


Дуже добре видно, що різке зростання імпортної квоти у 1994-95 роках, пов’язане з початком монетарної стабілізації та відповідним ростом  ВВП та доходів населення у доларовому еквіваленті, призвело до сильного падіння промислового виробництва у ці роки (див. табл. 10, графа «Уся промисловість») що вказує на високе значення MPM у 1994-1995 роках. Крім того, простежується тенденція зниження MPM у 90х рр. (на це вказує покращення сальдо балансу товарів та послуг, що, за оцінкою ДКС,  у 1997 році та першому півріччі 1998 перетворилося на додатнє, та зниження імпортної квоти в ВВП). Пов’язано це швидше за усе не стільки з підвищенням якості вітчізняної продукції, скільки з дією фактору часу. 1998 рік вибивається з загальної тенденції - зменшення ВВП в доларовому еквіваленті та збільшення частки експорту та імпорту в ВВП. Це є наслідком різкої та безпідставної девальвації гривні, проведеної, як повідомляють німецькі радники, на вимогу МВФ з метою зкомпенсувати збитки, нанесені українському експорту кризою в Росії�. 


У  1998 році був зафіксований ріст практично усіх галузей, орієнтованих на внутрішній ринок (див. табл. 10) , що підтверджує гіпотезу про поступове зменшення коефіціенту MPM з плином часу. 


Використання промислових потужностей  у  1996 та 1997  роках становило:


Таблиця 15. Використання виробничих потужностей по видах продукції.


Продукція�
Вик-ня потужностей, 1996 р.�
Вик-ня потужностей, 1997 р.�
Продукція �
Вик-ня потужностей, 1996 р.�
Вик-ня потужностей, 1997 р.�
�
Чавун�
53,4�
61,2�
Сталь�
51,6�
60,2�
�
Готовий прокат чорних металів�
50,3�
57,8�
Товарна залізна руда�
45,7�
65,8�
�
Сірчана кислота�
31,5�
34,7�
Мінеральні добрива�
47,6�
46,9�
�
Хім. волокна та нитки�
20,7�
16,2�
Металорізальні верстати�
11,4�
8,6�
�
Ковальсько-пресові машини�
7,2�
6,8�
Трактори�
6,1�
5,2�
�
Машини для тваринництва та кормовиробництва�
1,6�
3,1�
ДСП�
24,7�
19,2�
�
Целюлоза�
28,5�
31,1�
Цемент �
22,7�
23,2�
�
Залізобетоні конструкції�
11,5�
10,2�
Сурові бавовняні тканини�
11,4�
6,5�
�
Взуття�
10,7�
8,9�
Пральні машини�
13,1�
13,7�
�
Меблі�
30,1�
26,2�
М’ясо�
29,8�
23,5�
�
Продукція з незбираного молока�
12,2�
8,3�
Плодоовочеві консерви�
9,7�
15,7�
�
Джерело: Статистичний щорічник України 1996, К:97, табл.83, с. 121  


За логікою, при низьких рівнях використання виробничих потужностей слід позбутися певної їх частини (зачинити окремі фабрики з найнижчою ефективністю) з тим, щоб довести викоростання потужностей на більш ефективних підприємствах до 70-80%.  Це дозволить заощадити на постійних та трансакційних витратах, збільшивши таким чином конкурентоздатність продукції. Зачиняти частину збиткових підприємств можна або шляхом банкрутсва, або шляхом об’єднання. Заздалегідь спрогнозувати, наскільки збільшиться реалізація від впровадження цих заходів, неможливо. 


Протягом 90х років відбувалося погіршення вікової структури (старіння) виробничих фондів:


Таблиця 16. Вікова структура виробничих фондів ( в % до підсумку).


�
0..5 років�
6..9 років�
10..14 років�
15..20 років�
>21 року�
�
1991�
18,8�
17,7�
18,2�
21.4�
23.9�
�
1997�
14,0�
10,1�
22,1�
30.6�
23.0�
�
Джерело: Валерій Геєць «Довгострокові умови та фактори розвитку економіки України» // «Економіст» №3/99


Ситуація ускладнюється тим, що деякі виробничі фонди, вік яких є з формальної точки зору невеликим,  є застарілими морально і непридатні для випуску якісної продукції. Провести чисельну оцінку  виробничого потенціалу з точки зору постіндустріальної парадигми не так легко, як з точки зору індустріальної. Річ у тому, що потенційний рівень випуску не може бути точно визначений, т.я. ідеальні сутності - предмет товарно-грошових відносин постіндустріальної економіки -  є такими, що існують лише у свідомості споживача, а відтак їх важко оцінити в грошових термінах. Цінність ідеальних сутностей визначається ринком.  Відтак, ми не можемо сказати, що якби забезпечити повне використання наявних ресурсів, то вартість випуску склала би NNNNN грв - адже виникає питання, чи можемо ми  додати вартість до кожної одиниці ресурсу? І якщо можемо, чому не робимо цього зараз?  (Індустріальна парадигма містила приховану відповідь на це питання: « через погане керування». Однак наголос можна робити як на керуванні, так і на якості, суб’єктивному образі товару (perceived value), культуральних особливостях і т.ін.). Євростат використовує коефіціент завантаження промислових потужностей, але в ЄС вплив культури якості, суб’єктивного сприйняття марки «Зроблено в ЄС» є практично сталим; ЄС знаходиться на передовому краї виробництва, а отже масована зовнішня конкуренція  товарів, що суттєво кращі за вироблені в ЄС, практично виключена; нарешті, структура виробничих фондів ЄС формувалася в ринкових умовах, чого не можна сказати про Україну.


Однак, ми можемо провести відносну оцінку потенціалу, досліджуючи поводження моделей при зміні параметрів (в індустріальній парадигмі такими параметрами було завантаження наявних виробничих потужностей та повнота використання ресурсів). Чисельно економічний потенціал України буде оцінений нижче (див. розділ «Чисельна оцінка потенціалу»).


6.2. Сільськогосподарський потенціал


Т.О. Чорноус з Київського університету ім. Т.Г. Шевченко відмічає, що «погляд на потенціал як на інтегральну спроможність ресурсів взагалі, без зв’язку зі стратегією розвитку системи при переході на умови ринку видається надто обмеженим, адже для ринку характерні нестабільність попиту та пропозиції, мінливість цін на товари й фактори виробництва, зміни в конкурентному середовищі». Натомість, Чорноус пропонує використовувати поняття «стратегічного потенціалу», що формується сукупністю стратегічних ресурсів. Стратегічні ресурси є «можливостями досягнення стратегічних цілей»�. Розраховані оптимальні обсяги структури посівів наступні:


Таблиця 17. Реальна та розрахункова структура посівів окремих культур. 


Культури�
В середньому за 1990-1995�
Розрахункова структура�
�
Зернові�
43,2�
50,2�
�
з них пшениця�
17,4�
24�
�
         ячмінь�
11,2�
10,3�
�
         кукурудза�
3,5�
14,8�
�
Технічні �
11,5�
13,7�
�
з них цукрові буряки�
4,8�
8,5�
�
          соняшник�
5,4�
4,5�
�
Джерело: Т.О. Чорноус «Методичні підходи до аналізу сільськогосподарского потенціалу» // Економіка АПК №1, 1997 с. 71-74


Таким чином, необхідно нарощувати площі технічних культур та кукурудзи, знижжуючи насадження соняшнику та ячміню. 


6.3. Трудовий потенціал


Ми користуватимемося наступним визначенням трудового потенціалу: «Трудовий потенціал - трудові  можливості, що ми маємо зараз та очікуємо в майбутньому, характеризовані кількістю працездатного населення, його професійно-освітнім рівнем та іншими якісними характеристиками�.» Для оцінки трудового потенціалу необхідно хоча б орієнтовно встановити вимоги, що висуває до нього сучасна економічна система України. 


Внаслідок невідповідності структури зайнятих у промисловості УРСР тій, що склалася у ринковому середовищі, мав відбутися перерозподіл зайнятих у сільському господарстві та промисловості на користь сфери послуг. Відповідно, слід було очікувати зростання доходів населення (внаслідок конкуренції за робітника поміж сферою послуг та промисловістю) та певного падіння промислового виробництва в трудомісткіх галузях. Певні контури цих явищ дійсно наявні, але вони в значній мірі спотворені промисловою кризою. Досліджувати їх надзвичайно важко через погану якість праці ДПА та ДКС, що позначає себе у існуванні великої частки «тіньової», нереєстрованої економіки. Так, за оцінками німецької групи радників під керівництвом Л. Хоффмана, вже у 1995 році обсяги тіньової економіки переважали обсяги офіційного ВВП та складали 106% від нього�. Сфера послуг за своєю специфікою є такою, що порівняно легко ухиляється від звітності, тому ми можемо лише дуже приблизно, якісно а не кількісно, оцінити розподіл трудового потенціалу та оцінити втрати суспільства.


За даними Світового Банку, наприкінці 80х розподіл робочої сили по галузям економіки у різних країнах був наступним:


Таблиця 18.Частка зайнятих у секторах економіки.


�
Україна �
Японія�
Франція�
�
Сільське господарство�
20�
9�
7�
�
Промисловість�
52�
34�
31�
�
Сфера послуг�
28�
57�
62�
�
Промисловість/СП�
1.85�
0.59�
0.50�
�
Промисловість/СГ�
2.6�
3.7�
4.4�
�
Джерело: «Ukraine: The Social Sectors Duiring Transition» A WB country study: 93, P. 4


Як бачимо, сільське господарство лишалося надто трудомісткім, а сфера послуг - містила великий потенціал розвитку та цілком здатна була стати основним чинником розвитку економіки. 


Пізніше, сфера послуг надала притулок людям, що формують так зване «приховане безробіття», постале внаслідок скорочення обсягів промислового виробництва (за різними оцінками, «приховане безробіття» становить в Україні від чверті до половини зайнятого населення�). Розвитком сфери послуг можна до певної міри пояснити таке явище, як ріст заробітньої платні та ВВП в доларовому еквіваленті при усіх ознаках кризи у виробничій сфері. 


Що ж до перерозподілу робочої сили з сільського господарства до промисловості, в останні роки дійсно відбувалася міграція з сіл до міста, що призвела до «вмирання» поселень розміром до 200 мешканців�. Але в цілому мобільність сільських мешканців лишається низькою. До того ж, в Україні складається ситуація, коли новостворювана промислова структура, пов’язана із переробкою с/г продукції  - млини, елеватори, маслоцехи - прив’язується не до міст, а до невеликих поселень. Зайняті в цій промисловості, так само як і на МТС, обліковуються ДКС як такі, що належать до зайнятих у сільському господарстві, що не узгоджується з прийнятою в інших країнах практикою, і  обмежує можливості порівняльного аналізу.   


В. Геєць у статті «Довгострокові умови та фактори розвитку економіки України» наводить наступні дані про демографічне навантаження та чисельність населення в Україні:


Таблиця 19. Демографічне навантаження та чисельність населення в Україні.


�
Фактично (01.01.98)�
Прогноз (1.01.2006) �
Прогноз (1.01.2011)�
�
Загальна чисельність населення України�
50 245 208�
48 067 995�
47 308 011�
�
.. в тому числі працездатного�
28 208 134�
29 161 024�
28 344 696�
�
.. непрацездатного�
22 037 074�
18 906 971�
18 963 315�
�
Загальне демографічне навантаження на 1000 працездатних осіб :�
�
�
�
�
Кількість непрацездатних�
781�
648�
669�
�
Кількість осіб молодше  працездатного віку�
368�
281�
279�
�
Кількість осіб старше  працездатного віку�
413�
367�
390�
�
Джерело: Валерій Геєць «Довгострокові умови та фактори розвитку економіки України» // «Економіст» №3/99, c. 19


Демографічний прогноз передбачає подальше скорочення населення України; при цьому В. Геєць називає цей прогноз «оптимістичним». Як бачимо, для України характерно високе демографічне навантаження, що його можна вважати наслідком надто м’яких норм, що стосуються віку виходу на пенсію. Прогнозне значення демографічного навантаження в середньостроковому періоді знижуватиметься. З одного боку, це є позитивним фактором, з іншого - містить як підгрунтя гіпотезу про те, що соціальна ситуація в Україні суттєво не поліпшиться.


В 90х роках чисельність студентів, що навчаються у ВУЗах незначно скоротилася, впавши з 1638.3 у 1990/91 учбовому році  до 1636.4 тис у 1997/98 учбовому році. При цьому  структура навчання формально поліпшалася - більше студентів навчається у ВУЗах вищих ступенів акредитації (див. табл. 20).


Таблиця 20. Чисельність студентів, що навчаються у ВУЗах.


�
І - ІІ рівень акредитації�
ІІІ - ІV рівень акредитації�
�
�
1990/91 учбовий рік�
1997/98 учбовий рік�
1990/91 учбовий рік�
1997/1998 учбовий рік�
�
Кількість студентів, тис. осіб:�
757,0�
526,4�
881,3�
1110,0�
�
    З них на деній формі навчання, тис. осіб:�
510,7�
399,8�
520,0�
732,6�
�
Джерело: Держкомстат.


Так як забезпеченість України спеціалістами з вищою освітою у 1990 році була відносно достатньою (див. табл. 6), можна з певністю стверджувати, незначне зниження чисельності студентів не є стримувачем економічного розвитку. 


�
7. Чисельна оцінка економічного потенціалу


Тепер, проаналізувавши потенціал на якісному рівні, спробуємо дати наближену кількісну оцінку. Наведені вище дані, які стосуються частки тіньової економіки та розрахунку інфляційних індексів, свідчать про ненадійність чисельних статистичних даних, що є у розпорядженні дослідника української економіки. Чи не робить це обчислення потенційно можливого рівня ВВП науковою спекуляцією? Це питання я розв’язую наступним чином: оцінка еконмічного потенціалу відносно певного фактору чи факторів (рівня зайнятості, завантаження промислових потужностей, якості, вартості місцевого теріторіального знаку і т.ін.) є невірною абсолютно, але вірною відносно. Отже, оцінивши економічний потенціал відносно завантаження пром. потужностей, використанні робочої сили,  рівня суб’єктивної якості, ми зможемо їх порівнювати з метою встановити фактори, що є найважливішими для подальшого розвитку. При цьому потенціал буде визначатися фактором, що найбільше його обмежує («найвужчим» місцем). 


За визначенням Євростата, потенційний об’єм виробництва - це об’єм виробництва, що може бути досягнутий при усіх задіяних ресурсах, використовуваних з нормальною інтенсивністю�. Існують методичні неузгодженості відносно того, що вважати нормальною інтенсивністю, які ресурси включати до моделі, та якою математичною моделлю користуватися. Ці неузгодженості результують в різних оцінках потенціалу, навіть для відносно стабільної економіки ЄС.


7.1. Оцінка відносно MPM


Спробуємо оцінити український економічний потенціал у 1998 році відносно культури якості (коефіціента MPM), базуючись на наступних припущеннях:


При оцінці потенціалу оберемо за потенційне значення MPMп=0.07 (близьке до рівня США) 


Експорт та імпорт оцінюватимемо за даними Держкомстату. Вважатимемо покращення сальдо торгівлі товарами та послугами з -$1 536 млн до -$1 037 млн, тобто на $499 млн, приростом (dX+dEx).   


Валютний курс при розрахунку потенційного ВВП знаходиться на рівні 1.90 грв/долл, так як економічне зростання, викликане зменшенням MPM, має стабілізувати валютний ринок.


За (5) матимемо: 


 обрахуємо в номінальних гривнях приріст потенційного ВВП: dYп =(1/0.07-1/0.241)*499*1.9=2987 *1.9 = 5 676 млн грв


ВВП обрахуємо в номінальних гривнях: Yп=Y1998+dYп


Yп=113 871+5 676=119 547 млн грв


Таким чином, відношення реально отриманого ВВП до потенційного при рівні MPM=0.07 становить 95.2%. Громадяни України недоотримали у 1998 році понад 5.6 млрд гривень доходу. 


�


Малюнок � SEQ Малюнок \* ARABIC �3� Залежність потенційного ВВП від MPM


За цією ж методикою ми можемо розрахувавати, який ріст ВВП може бути досягнутий при еквіваленті роста валютних надходжень на $499 млн  для довільних значень MPM. Результати розрахунку показані на графіку зліва. При MPM меншому за 0.05 потенційно можливий рівень рівень ВВП стрімко зростатиме, що має висунути на першій план інші обмежувачі (такі, як встановлені промислові потужності, розвиток інфраструктури, інституційна забезпеченість і т.п.). 


7.2. Оцінка еконмічного потенціалу за монетариським підходом


 Дія монетариських обмежувачів може бути грубо оцінена за регресивним рівнянням, пропонованим співробітниками МВФ Гаврилишиним, Ізворскім та Рон ван Рооденом�. Рівняння форми А6, наведене у статті, оцінює зв’язок прирощення об’єму ВВП як:


GR=-0.95*I0- 0.7*I-1- 7.23*RI0 + 18.98 * RI-1 + 7.34 * RI-2 - 0.13*EXP - 0.04*ID        (6)


де GR - прирощення ВВП (%)


I - натуральний логарифм інфляції (ІСЦ грудень до грудня)


RI - індекс структурних реформ


EXP - державні видатки у % до ВВП


ID - частка промисловості у ВВП у 1990 році


Отже, велика частка промисловості в ВВП, інфляція, державні видатки та короткотерміновий вплив структурних реформ  негативно діють на ріст ВВП. Потенційно, якщо не провадити структурних реформ (індекси реформ = 0.57), та знизити державні видатки на 10% ВСП, з 42% до 30%,  до ВВП додається 4.66 млрд грв, тобто відношення реального ВВП до потенційного становить 96,1%. Однак, дослідження Гаврилішина та ін. чітко встановило той факт, що існує два «полюси росту» - на одному знаходяться країни з високим індексом структурних реформ (Угорщина, Польща), що отримують зовнішню допомогу, але ріст в яких все одно нижчий за інший полюс (Білорусь). 


Зниження частки держави в економіці та культура якості при високому дефіциті бюджету є антагоністичними стратегіями розвитку. 


7.3. Оцінка стратегічного потенціалу АПК


На підставі даних таблиці 17 («Реальна та розрахункова структура посівів окремих культур») розрахуємо потенційні обсяги зернових та технічних культур, припустивши, що при збільшенні площі збір росте пропорційно:


Таблиця 21. Потенційний збір деяких сільськогосподарських культур.


Культури�
Реальний збір, млн.т.�
Потенційний збір, млн.т.�
Потенційний - Реальний, млн. т.�
Використання стратегічного потенціалу�
�
Пшениця�
13547�
21713�
8166�
62,3%�
�
Ячмінь�
5726�
5265�
-461�
108,7%�
�
Кукурудза�
1837�
7767�
5930�
23,7%�
�
Цукрові буряки �
23009�
40745�
17736�
56,5%�
�
Соняшник�
2123�
1769�
-354�
120,1%�
�
Джерело: ДКС; власні розрахунки.


Таким чином, при запропонованому Т.О. Чорноусом перерозподілі площ під кормовими культурами, Україна матиме змогу отримати додатково 8166 млн. т пшениці , 5930 млн.т. кукурудзи, та 17736 млн. т. цукрових буряків. 


7.4. Оцінка потенціалу реального сектору економіки


Для оцінки потенційного промислового потенціалу використовуватимемо індустріальну парадигму. Оцінка промислового потенціалу за методикою Євростата виконується відносно трендової лінії розвитку виробництва. Трендова лінія тлумачиться як потенційний обсяг випуску. Таким чином, обсяги виробництва можуть бути навіть більшими за потенційні. Оцінка тренду (фільтрація циклічних змін) виконується за допомогою фільтра Р.Дж. Ходрика та Е.К. Прескотта:


� EMBED Equation.2  ���     (7)


де параметр  (=150;


                       y=log(ВВП)


                       ( - базовий об’єм виробництва


                       с - циклічна складова c = y - (.





Використання цієї моделі оцінки потенціалу в Україні виглядає недоцільним через те, що процес змін ВВП не знаходиться в межах статистичного контролю - себто, на зміну ВВП діє обмежена кількість дуже потужних факторів, а тому його зміна не може аналізуватися як циклічний процес.


 


І. Швець запропонував наступний метод обрахування промислового потенціалу �: 


ПВП = ДВ * Ксер / К(н)            (8)


де ПВП - потенційний обсяг виробництва


Ксер - коефіціент середнього завантаження промислових потужностей підприємства


К(н) - коефіціент нормативного завантаження промислових потужностей


ДВ - додана вартість.


Потенційний обсяг випуску групи підприємств підраховувується шляхом сумування потенційного обсягу виробництва членів групи. Для оцінювання потенційного випуску галузей чи усього промислового сектору економіки застосовується той же принцип. 


В векторній формі методика Швеця може бути записана як скалярний добуток вектору-строки доданих вартостей підприємств та вектору-стовпця  відношень середнього випуску на підприємствах до нормативного:


� EMBED Equation.2  ���,                (9)


  де PIO - потенційний обсяг випуску


VA1, VA2, ..., VAn - вартість, додана відповідно 1, 2, ..., n підприємством (галуззю)


EU1, EU2, ..., EUn - коефіціенти ефективності використання виробничих потужностей 1, 2, ..., n підприємства � EMBED Equation.2  ���, EUi(0


Вважаю, що методика Швеця є недосконалою, т.я. не враховує якісних характеристик продукції та екологічної шкоди, яку може завдавати розширення випуску на деяких виробництвах (галузях). Нові методики обрахування екологічної шкоди, яких не було в часи планування та будування підприємств, можуть засвідчити недоцільність збільшення виробництва на них - створювана додана вартість може бути меншою, ніж зруйнована в результаті завдання екологічної шкоди. Тому доцільним виглядає введення вектору-строки з поправок на екологічність виробництва та діагональної матриці поправок на якість. При цьому зробимо наступні припущення:


Гранична ресурсомісткість випуску є сталою величиною.


Екологічна шкода прямо пропорційна залученим ресурсам�. 


Навколишнє середовище не є самовідновлюваним. 


 Тоді оцінити економічний потенціал групи підприємств (галузей) можна за наступною формулою:


� EMBED Equation.2  ���         (10)


де  EHi - грошова оцінка екологічної корисності випуску. У випадку, якщо діяльність підприємства шкідлива для довкілля, EHi<0. Якщо корисна, EHi>0.


Qi - коефіціент корекції потенційного завантаження iго підприємства з урахуванням можливого рівня якості його продукції.  0 ( Qi ( 1.


Від’ємний знак EHi означатиме, що діяльність підприємства руйнує довкілля на більшу суму, аніж створювана їм додана вартість. Поправка на якість може бути розрахована на базі обстежень ринків та підприємств. 


Користуючись формулою (10) та даними ДКС,  обрахуємо потенційні можливості збільшення випуску в промисловості, сільському господарстві та будівництві України у 1997 році. При цьому зробимо наступні припущення:


За нормативний оберемо 1990 рік. Тоді нескоректованим коефіціентом використання потенціалу і-ю галуззю� EMBED Equation.2  ���  будуть зафіксовані ДКС співвідношення обсягів виробництва у 1997 році до обсягів виробництва у 1990.


Вважатимемо, що якість виробленого сільськогосподарського продукту та будівельних послуг не потребує корекції:  Qсг=Qбуд=1. Корекцію якості промислового виробництва виконуватимемо на базі розрахунків зносу виробничих фондів (станом на 1997 рік). Вважатимемо, що продукцію достатньої якості можна випускати тільки на промислових фондах не старших за 14 років. Тоді на базі даних табл. 16 («Вікова структура виробничих фондів») визначимо Qпром= 0,462.


Підприємства не наносуть довкіллю додаткової шкоди від збільшення випуску. EHi=0


Підставимо дані ДКС в формулу (10):


� EMBED Equation.2  ���


Звідки отримаємо потенційну додану вартість в реальному секторі PIO= 68 080 млн грв, порівняно з реально зафіксованою 41 390 млн. Використання потенціалу реальним сектором складає 60.8%. Проведемо розрахунок величини доданої вартості, застосовуючи різні вимоги до віку виробничих фондів, і узагальнимо результати в таблиці 22.


Таблиця 22. Потенційний обсяг доданої вартості реального сектору в залежності від вимог до віку виробничих фондів.


Вік виробничих фондів, придатних для виробництва�
Частка придатних для виробництва фондів в загальному обсягу виробничих фондів�
Потенційна додана вартость (в «реальному» секторі економіки), млн грв�
Повнота використання потенціалу�
�
0..5 років�
14%�
50 750�
81.6%�
�
0..9 років�
24.1%�
56 190�
73.7%�
�
0..14 років�
46.2%�
68 080�
60.8%�
�
0..20 років�
76.8%�
84 560�
48.9%�
�
Джерело: Власні розрахунки. 


За нашою оцінкою, навіть при застосуванні порівняно жорсткого обмеження  - вік виробничих фондів має не перевищувати 5ти років (типовий строк амортизації промислового обладнання для ЄС) - економічний потенціал реального сектору використовується надто неповно. 


Інтерпретувати це можна як результат жорсткої монетарної політики НБУ та важкої доступності кредитів для підприємств. Пом’якшити монетарну політику без завдання девальваційного тиску на гривню можливо, як ми встановили, тільки в умовах низького МРМ. 


�
8. Сценарії розвитку економіки


� EMBED Word.Picture.6  ���


Малюнок � SEQ Малюнок \* ARABIC �4�. Зміна структури споживання при рості доходів споживачів.


�


Таким чином, головним обмежувачем розвитку України виступає MPM. Суперечка, що ведеться на пост-радянському просторі поміж прибічниками монетариського та неокейнсіанського підходів  не є принциповою. Реальна грошова маса в надвідкритій економіці буде регулюватися курсом національної грошової одиниці - а відтак, платіжним балансом. До тих пір, доки розширення внутрішнього попиту призводитиме до випереджуючого росту імпорту відносно експорту, наростання  пасивного сальдо, а отже зниження курсу нац. валюти, доти уряд  не матиме змоги наростити інвестиції та/чи  покращити життєвий рівень населення. 


 Малюнок 4 ілюструє  хибність орієнтації вітчізняної промисловості на низькоякісні сегменти ринку. Коло 1 та Коло 2 окреслюють рівні доходів 90% споживачів.  В ситуації А (високий МРМ) збільшення доходів споживачів - перехід від кола 1 до кола 2 веде до збільшення споживання імпортованої продукції та різкого скорочення вітчізняного виробництва.   Внаслідок цього в ситуації А виникає спочатку промислова, потім валютна і фінансова криза. В ситуації Б (низькій МРМ) вітчізняні компанії зайняли високоякісні сегменти ринку. При рості доходу споживачів відбувається ріст вітчізняного виробництва та скорочення імпорту готових товарів. 





Шляхи до зниження MPM проаналізуємо з двох боків: виробництва та попиту. 


Таблиця 23. Заходи, націлені на зменшення MPM.


�
Виробник (об’єктивний погляд)�
Споживач (суб’єктивний погляд)�
�
Проблема�
Низька якість продукції.�
Сприйняття марки «Зроблено в Україні» як ознаки неякісного товару.�
�
Шлях подолання�
Запровадження на підприємствах стандартів ISO9000.


Запровадження методик TQM (Total Quality Management), JIT (Just-In-Time).


Стимулювання до створення та укрупнення українських торгівельних марок.


Стимулювання підприємств до обміну досвідом з питань покращення якості.�
1. Введення знаків, що витісняють або доповнюють у свідомості знак «Зроблено в Україні», на кшалт: «Зроблено в Києві», «Знак якості». 


Допомога у рекламі українських товарів.


Розраховані на широкий загал пропагандиські та освітні програми з питань якості. 


Виділення та підтримка групи з 6-7 ВАТ, що володіють потужними торгівельними марками, націленими на вищі та верхні середні сегменти ринку.�
�
Наслідки�
Покращення якості українських товарів. Ріст експорту. Зниження MPM. Поява можливостей для нарощування пропозиції грошей. Зниження  кредитної ставки. �
Усталення асоціації «Україна - якість». Виникнення культури якості. �
�



Класичним шляхом зменшення MPM є запровадження різноманітних бар’єрів на шляху імпортованих товарів. Однак, внаслідок складності регулювання зовнішньоторгівельних відносин в Україні, корумпованості таможених та податкових органів, цей шлях має обмежену ефективність.


Після зниження  MPM обмежувати розвиток будуть інші фактори - встановлені промислові потужності, розвиток інфраструктури і т.п . Подолати їх стримуючий вплив буде набагато легше в умовах низької відсоткової ставки та легкої доступності кредиту, яке несе з собою низький MPM. Зниження МРМ поставить перед країною питання про обмеження темпів росту економіки. Вважаю, що найліпшою відповіддю на це питання стане введення замість монетарних  екологічних обмеженнь - посилення екологічних податків та зборів, поступове підвищення ціни на електроенергію, нові стандарти захисту навколишнього середовища. 


Іншим можливим сценарієм розвитку економіки є реформи за моделлю міжнародних фінансових інституцій.  Потенціал розвитку в цьому напрямку невеликий (див. розділ 7.2). Перевагою сценарію є відсутність зовнішньополітичних ускладнень. Крім того, у масовій свідомості існує уявлення про зв’язок між надходженнями від міжнародних інституцій та стабільністю національної грошової одиниці. В разі відмови у фінансуванні девальваційні очікування можуть посилитися. Недоліки цього сценарію переважають переваги в довго- та середньостроковому періоді, але є меншими від переваг у корткостроковому. 


Нарешті, третій можливий шлях - спроби розширення внутрішнього попиту без адекватної уваги до якості продукції. Просування цим шляхом неможливе без застосування обмежень на шляху імпорту. Збережеться орієнтація імпортерів на високоякісні сегменти ринку. ВВП та заробітня платня в доларовому еквіваленті різко зменшаться. Перевагами цього шляху є широкі можливості в галузі соціального захисту населення та реалізації трудового потенціала в реальному секторі економіки. Однак, падіння заробітньої платні в доларовому еквіваленті може зашкодити попиту на високоякісну продукцію (а відтак, і розвитку її виробництва), виготовлення якої найчастіше потребує використання в тому числі і імпортованої сировини та обладнання. 














�
Висновок


Підсумуємо основні тези дослідження:


Основною причиною росту розриву між потенційним та фактичним ВВП стала висока гранична схильність до імпорту. 


Економічний потенціал України визначається в основному не встановленими промисловими потужностями, а економічною культурою, і, зокрема, образом українських товарів у свідомості споживача. Основна увага держави має бути спрямована на формування в країні культури якості та формуванні у свідомості споживачів позитивного образу вітчізняних товарів.


Сталий економічний розвиток практично неможливий при орієнтації товарів країни на споживачів з низькім рівнем добробуту. 


При обрахуванні економічного потенціалу слід враховувати екологічну шкоду, що може нанести довкіллю збільшення випуску продукції, та рівень її якості. 


З урахуванням цього, я пропоную:


Виділити в Україні регіон, перед підприємствами якого поставити жорсткі вимоги до якості продукції. Найдоцільніше обрати за такий регіон Київську область. Ввести марку «Зроблено на Русі».


Провести рекламну кампанію з висвітлення реальних переваг українських товарів. 


Провести агітаційну кампанію з впровадження на підприємствах України методик керування якістю JIT та/чи TQM. Здійснити адміністративний тиск на керівників підприємств з метою підвищення якості продукції. 


Виділивши 6-7 потужних підприємств групи «Б», передати їм в керування збиткові підприємства групи «Б», що потребують модернізації. Передача повинна бути безоплатною, але проводитися на основі отриманих прибутків 
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